
 

 

 

 

TECHNIK HANDLOWIEC 

Technik handlowiec to zawód dla osób, które interesują się zagadnieniami gospodarczymi i społecznymi, jeśli 

jesteś kreatywny(a),  masz łatwość w nawiązywaniu kontaktów z innymi, lubisz pracę z komputerem i chcesz 

biegle posługiwać się komputerowymi programami finansowo-księgowymi w zarządzaniu firmą handlową - 

wybór jest prosty. 

KWALIFIKACJE ZAWODOWE: 

HAN.01. Prowadzenie sprzedaży 

HAN.02. Prowadzenie działań handlowych 

UMIEJĘTNOŚCI ZAWODOWE: 

 

1) organizowania prac w zakresie sprzedaży;  

2) wykonywania prac związanych z obsługą klientów  

3) prowadzenia działań reklamowych i marketingowych;  

4) organizowania i prowadzenia działalności handlowej;  

5) zarządzania firmą handlową. 

 

PREDYSPOZYCJE ZAWODOWE: 

• komunikatywność • spostrzegawczość • życzliwość i otwartość • dokładność • odporność emocjonalna • wysoka 

kultura osobista • asertywność • podzielność uwagi • umiejętność szybkiego nawiązywania kontaktu • łatwość 

przechodzenia z jednej czynności do drugiej • gotowość do tworzenia i podtrzymywania sieci kontaktów z klientami 

• zdolność radzenia sobie z emocjami klientów i presją otoczenia 

MOŻLIWOŚCI PRACY W ZAWODZIE: 

 Handlowiec, 

 Merchandiser, 

 Kierownik sklepu, hurtowni 

 Menedżer produktu, 

 Przedstawiciel handlowy, 

 Pracownik działu marketingu, 

 Pracownik agencji reklamowej, 

 Pracownik działu obsługi klienta, 

 Sprzedawca usług finansowych. 

 Własna działalność gospodarcza  

ATUTY ZAWODU: 

Atrakcyjne praktyki zawodowe w kraju i za granicą. 

Zdobycie umiejętności swobodnego posługiwania się językiem obcym w zawodzie. 

Uczestnictwo w projektach unijnych. 

Olbrzymie możliwości zatrudnienia 
KONTYNUOWANIE NAUKI: 

Absolwent może kontynuować naukę na studiach licencjackich i magisterskich na kierunkach:  

 Handel zagraniczny  

 Marketing  

 Transport i spedycja  

 Handel i zarządzanie sprzedażą  

 Reklama multimedialna  

 Organizacja i technika handlu 

 


